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Strategische Weiterentwicklung wee.
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Krypto

Blockchain

Mobile Payment

Big Data

Customer Engagement

Local

KI

Cashback
Provider

Smart Data und 
Customer Engagement

Leader im 
internationalen 

Retail-Markt

-sion

Wir kommen der        -sion immer näher!
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  Update Marktplatz Steigerung Monetarisierung Neue Segmente

WEE 

R DIFFERENT

WEE 

UPGRADE

WEE 

PRIME

WEE 

BRANDS

WEE 

GO BIG

Integration von 
Großunternehmen

Einführung von Bezahlservices

Integration von Herstellern
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Das strategische Fundament ist gelegt

Modernisierung & Differenzierung des Programms

Optimierung & Ausbau des Kernbusiness im Mid- & Longtail Bereich



Das neue wee – Einzigartig am Markt
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Händler

Kunde

Vertrieb

Marktplatz
(techn. 

Plattform)

Mehr Emotionen

Einfachere Prozesse

Flexibilität für Händler

Kundenorientierung

Differenzierung am Markt

Individualisierung



Der Kunde scannt seine Kassenbelege und sammelt Cashback auf den Umsatz bzw. einzelne Produkte. 

Ausblick weeScan: Scannen des Kassenbons um Cashback zu 
erhalten
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Vorgehen

• Der Kassenbon lässt sich direkt aus der 
weeApp abfotografieren und speichert sich 
automatisch

• Der Kassenbon wird direkt mithilfe von 
automatischer Texterkennung (OCR) 
ausgelesen

• Durch künstliche Intelligenz werden die 
Informationen auf dem Kassenbon 
kategorisiert und das Cashback wird sofort 
berechnet

• Das gesammelte Cashback wird direkt auf 
dem Kundenkonto in der weeApp angezeigt

In Bearbeitung



Der Member- und Händleraufbau wird über verschiedene Kanäle 
vorangetrieben

Marktplatz

Long-tail Gewinnung Ausbau Online Regionaler Vertrieb
Netzwerke & 

Kooperationen

weeHändler weeHändler
weeMember & 

weeHändler

weeSports & 
Entertainment

weeMember & 
weeHändler

weeMember & 
weeHändler
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Die Arbeit hat sich gelohnt – wee wurde Finalist beim Loyalty
Magazine Award 2019
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2019 Finalist!

202? Sieger!


